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[estetica di El.en nel retail con Unilever

«Nel 2010 contiamo di poter registrare
una redditivita operativa a livello sub-
consolidato, ovvero senza includere nei
conti la partecipata americana Cynosu-
re». Sono le parole di Andrea Cangioli,
amministratore delegato di El.en. L'ou-
tlook sul 2009 della societa prevede un
ebit negativo per 1,415 milioni di euro
senza Cynosure e a -12,5659 milioni a li-
vello consolidato. «Siamo confidenti di
realizzare quest’anno una crescita del
fatturato a fronte di un calo del 32,2%
nel 2009 a livello di gruppo - sottolinea
I'ad - ma la situazione del mercato non
permette al management della societa
toscana di dare delle stime». Il manager,
uno degli azionisti di riferimento della
societa con il 13,4% del capitale, sottoli-
nea come il mercato sia imprevedibile
anche se si dice abbastanza tranquillo
per il futuro. «In passato abbiamo fatto
delle stime - aggiunge Cangioli - e sono
state disattese. Ora aspettiamo 'evolu-
zione del mercato».

1l settore delle apparecchiature biomedi-
cali per T'estetica, quello su cui punta

la nuova frontiera ¢ 11 Glappone

«I1 2009 ¢ stato l'anno della riorganizza-
zione europea. Questanno, invece, toc-
chera all'Asia». Con queste parole San-
dro Barazza, direttore finanziario di Eu-
rotech, illustra a Borsa&Finanza le
strategie della societa di Amaro (Udine)
specializzata nella realizazzione di na-
nope. «L'area pit interessante per noi -
sottolinea Barazza - e il Giappone che
rappresenta il 24% del giro d’affari com-
plessivo del gruppos. Eurotech e presen-
te in quest'area tramite una societa con-
trollata al 656% «ma entro quest'anno - ag-
giunge Barazza - contiamo di arrivare al-
1'80% delle quote. Il nostro obiettivo € re-
alizzare in loco 1 prodotti del settore me-
dicale per poi distribuirli non solo in
Asia ma anche in Europa». Nel frattem-
po il gruppo partecipato da Finmeccani-
ca e attivo su piu fronti. Nei giorni scor-
si con la collaborazione AuroraScience
ha annunciato il programma congiunto
per linstallazione del sistema Aurora
AU-5600, la piattaforma HPC (High Per-
formance Computing ~ Calcolo ad Alte
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maggiormente El.en., ha infatti subito un
forte calo e lo scorso anno P'azienda ha
perduto nel mercato di riferimento, gli
Stati Uniti, circa il 50% del proprio giro
d'affari. La crisi della domanda e del cre-
dito alle imprese (e quindi anche alle cli-
niche e agli altri clienti di El.en) non con-
sente al management troppo ottimismo
sulla rapidita della ripresa, anche se qual-
che input positivo € gia giunto a partire
dal terzo trimestre del 2009. «Il mercato
italiano - spiega Cangioli - nel contesto
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Prestazioni). «ll sistema - aggiumge Ba-
razza - verra installato nel Laboratorio
Interdisciplinare di Scienza Computazio-
nale, iniziativa congiunta della fondazio-
ne Bruno Kessler e della Universita di
Trento». E per la fine dell'anno secondo
il manager arriveranno ordini sia nel set-
tore della difesa sia nel medicale. Dan-
do uno sguardo ai conti del gruppo il gi-
ro d'affari del 2009 ¢ risultato in flessio-
ne dell'8,9% a 83,563 milioni di euro dai
91,73 milioni dell'anno passato.

Nel periodo in esame la perdita del grup-
po si e attestata a 9,60 milioni rispetto al
rosso di 12,71 milioni dell'esercizio pre-
cedente. Il margine operativo lordo con-
solidato 2009 e sceso a quota 1,29 milio-
ni. Gli analisti di Intermonte in un report
diffuso lo scorso 17 marzo hanno confer-
mato la raccomandazione neutral sul ti-
tolo, ma hanno ridotto il giudizio sul prez-
70 obiettivo portandolo a 3 euro dai pre-
cedenti 3,20 euro. Gli esperti di Intermon-
te stimano quest’anno per Eurotech il ri-
tormo al profitto, per arrivare nel 2011 a

delle attivita globali della societa si € mo-
strato piti resistente di altri anche se gli
effetti del calo della domanda negli Stati
Uniti hanno avuto un impatto sulle divi-
sioni europee». E in tal senso che si in-
quadra la strategia della societa toscana
di gestire direttamente la distribuzione
italiana dei prodotti per I'estetica della
controllata Cynosure. «Abbiamo creato
una societa - spiega Cangioli - che ci con-
sentira di controllare tutta la distribuzio-
ne in Italia. I frutti di questa nuova gestio-
ne dovrebbero vedersi gia dai prossimi
mesi». Al momento, tuttavia, la strategia
del gruppo e quella dell'innovazione di
prodotto. Ma non solo. 1l gruppo sta stu-
diando di entrare nel mercato dei consu-
matori finali. Per questo motivo che ha
siglato un accordo di ricerca con Unile-
ver che prevede la realizzazione di un
macchinario per l'estetica dedicato al
mercato retail. Nel business manifattu-
riero e industriale, infine, la societa sta
rafforzando ghi impianti di produzione

che gia possiede in Cina e Brasile.
M.G.

II 2009 [ IEurotechs

e 5 -
Ebit margin (%) | -7,9| -147 -

Debito fin. Netto | 101 0,6 n.s.

un utile netto di 4 milioni. I ricavi dovreb-
bero attestarsi per 95 milioni per raggiun-
gere 107 milioni nel 2011. L'ebitda secon-
do gli analisti quest'anno dovrebbe arri-
vare a 9 milioni per toccare quota 16 mi-
lioni nel 2011.Dando uno sguardo all'an-
damento del titolo, infine, nell'ultimo me-
se ha guadagnato in Borsa circa il 3%. Ve-
nerdi 19 marzo V'azione ha chiuso lulti-
ma seduta della settimana con un rialzo
di 5,42% a 2,72 euro.
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