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Il Nordest si rimette in

Lo avevano dato per morto, L'eccesso di de-
localizzazione che ha trasferito all'estero part
intere delle fliers distrettuali, 'incapacita di

compiere il salto tecnologico e il basso valore

aggiunto imputato a moltl suol prodotti erann
stati indicati come le cause della Ane definitiva
del Nordest. Che, invece, in quest] anni & & o-
strutturato. E adesso, insieme alla Fiat uscita
dalla crisi, sostiene I'ineremento della produ-

tuali. Che hanno una versione ben pin spinta
nella Nice di Oderzo, Impegnata con 426 addet-
ti a fare automazione per cancelli, porte da ga-
rage, tende e tapparelle. «L'intera attivita pro-
duttiva — spiega il presidente Lauro Buora —
& esternalizzata-. Il gruppo, che nel 2005 ha
avuto ricavi per 121 miliom (in crescita del
20%, 1'81% da export) eun utile' netto di 21,6 mi-
Honi, custodisce in 56 1a R4S edl design, la logi-

gione (taliana rilevato dall'Istat, stica e il marketing, 1a finanza e 11 controllo.
La prima ad aceorgerse- Una sorta di estrema -im-
ne @ stata la Banea d'ta- | [ r r I presa-territorio- che ha
lia. Nel Nordest il Livello § t [ diffuso futto intornole at-
degli ordini e della produ- =223 LUK tivita «solide» coinvolgen-
zione ha recuperatoi livel- do decine di fornitori.

1i del 2001, L'ufficio studi
di Via Nazionale ha peral-
tro sottolineato come,
l'anno scorso, vi sia stato
pure un exploit de: servi-
21, 1l cud valore aggiunto &
cresciuto dell'l.3%. Ma, a
dimostrare che il «model-
lo Nordests & tutt’altro
che defunto, o'é anche
Unioneamere, che ha atte-
stato Il risveglio definiti-
vo del manifatturiero. La
produzione delle imprese
con meno di 300 addetti &
salita nel secomdo trime-
stre del 2,8% (2% la me-
dia). I ricavi sono cresciu-
ti del 2,7%, a fronte del-
I'1,8% registrato dal Pae-
ge nel suo complesso, A fa-
re da traino & I'export che
cresce del £.8%: un passo
ben pit sostenuto rispet-
to al 2,6% naziongale, Inol-
tre, sono buone anche le
azpettative; la Fondazio-
ne Nord Est ha fdscontra-
to che olfre la meta delle
imprese prevede un incre-
mento del fatturato e del-
la produzione nei prossi-
mi sei mesi Inoltre, fra le
medie aziende eon pil di
100 addetti, due su ein-
que hanno deciso. assi-
MEFANNG NUOVo PeErsoni-
le

I Maordest nella sua pri-
ma fase e stato seznato
da nomi diventati celebri
come Del Veechio, Benet-
ton. Riello. I suoi nuovi
protagonisti, invece, so0-
o ancora sconosciuti.
Ma vanno tutti veloce. Co- >
me |l pattinatore sul
ghiaceio di Asiago, Enri-
co Fabris, 'olimpionico
Sponsorizzato dalla Rudy
Project di Treviso, Una so-
cieta con 35 addetti e un
fatturato di 12 miliond di
euro, specializzata in occhiali sportivi di [aseia
alta: golf vela, ciclismo, montagna. I neavi, che
crescono fra {1 5% e il 10% all'anna, zono forma-
ti per 1'80% dalle esportazioni. Un'attivita red-
ditizia: {l margine netto & del 10%. «Ognuno dei
20 pezzi che cOMPONEONo Un nostro occhiale
— dice Cristiang Barbazza, figlio del fondatore
Rudy — & preparato da un singolo fornitores,
Una forma di artigianato high-tech: per mate-
riall e incorporazione di valore nel design.
L'evoluzione delle elassiche dinamiche distret-
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EUROTECH

Roberto Siagri, presidente di
Eurotech, socicth di Amaro (Udine)
spectalizzata in caleelatori ad alta
POLENZA & i comprter
ultraminitiurzzat

COTTO INDUSTRIE

Alessandro Vardanega, presidente di
Industriz Cotto Possagno, societa
nata dalls fiusione di dnqua imprese
concorrenti fra loro

Laura Buare, prasidenta dells Nice
diOderzo, sotieta che ha
esternahzato tutte le funziom
materiali e produttive

Nel Nordest che cam-
big, una forma evolutiva,
poco diffuss gui come nel
resto d'Ttalin ma decisa-
mente virbunsa, sl incar-
na invece nelle Industrie
Cotio Possagno. A Possa-
gho, un piceolo centro ai
piedi del Monte Grappa
con 2.000 abitanti e 25
aziende specializzate in
coppidargilla, einque so-
cleta concorrenti ai sono
fuse. «Crazie a guest'ope-
razione — spiega il presi-
dente Alessandro Varda-
nega — siamo riusciti a
misurared cond salti tecno-
logicl degli ultimi anni. E,
soprattutto, abbianio rag-
piunto la massa critica ne-

. L eedsaria per diversificare
R, I'offertas. Adesso, infatil,

i : I'mpresa 518 Messa A rea-
lizzare un prodotto sucee-
daneo ma distinto rispet-
to al coppo: le tegole, E,
compiute due acquisizio-
' ni a Urbino e a Cremona
s che le hanno permesso di
ampliare 1a sua capaciti
manifatturiers, ha inanel-
lato tassi di sviluppo an-
ol del fatturato compre-
gi fra i 10% e i 12% toc-
cando quota 60 milioni, a
fronte di un margine lor-
do del 22% e di 250 addet-
ti. «Non & stato facile —
aggiunge Vardanega —
amalgamare le diverse
anime azlendsli. Ma, cer-
to, 1a fusione ha rappre-
sentato un punto di svol-
taw

Intanto, cresce un Nor-
dest estranes alla sua tra-
digionale leonografia Ad
Amaro, viclno a Udine,
c'e la Eurotech, Fondata
nel 1892 da sed fisied, & oc-
cupa di caleolator minin-
turmrati: ricavi nel 20056 a
guota 53,4 milioni (il 76% allestero), 1 milione
di utile netto e 250 orcupati. «Lia nostra prossi-
ma frontiers — anticipa il presidente Roberto
Biagri — @ il computer ‘disciolto’ nella giaces,
the controlla lo stato di salute di chi la indos-
sa=, Burotech, che investe il 12% del fatturato
in ricerca, ha sempre guadagnato, <Mon abbia-
mo mai credute — assicura il vicepresidente
Massimo Mauri — a chi ci diceva che avremmo
dovuto avere debiti 21 debiti per anmis,

Paolo Bricco

NICE

moto grazie ai nuovi Del Vecchio

GISTRETTI «ESTREMIn

Si stanno imponendo societa
che hanmo esternalizzato turte
le fumzioni solide e materiali

TENDENZE INNOVATIVE

Utile il design per incorporare
nuovo valore ageiunto anche
nei prodotti tradizionali

Eurotech Group



