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Udine

urotech si occupa di sartoria,
Encl senso che cuce i propri
prodotti su misura per il
cliente. 11 paradosso consiste nel
fatto che Eurotech opera in un set-
tore tipicamente standardizzato,
qual & |'elettronica. Ma il gruppo
ndinese & leader sul versante del-
I’elettronica miniaturizzata, A due
passi dai boschi della Cammia, ma
anche a Salt Lake City dove ha se-
de una delle controllate di Eurote-
ch, viene concepito il chip infinita-
mente piccolo e poi viene articola-
to in serie, come fossero tanti mat-
toncini Lego, in funzione delle ca-
ratteristiche del prodotto finale. Le
applicazioni vanmo dai trasporti al
medicale, dal pc portatile da polso
* fino alla Difesa. La “scatola nera”
deitreni, lo li!:ecchiettn retrovisore
“intelligente”, il nanopc in dola-
zione al soldato sul fronte di guer-
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Eurotech, chip senspre pizi naicro
che puntano drittial Nasdag

ra sono solo alcune delle tecnolo-
gie made in Udine. Passando dal
micro al macro, Eurotech & coin-
volta con Infnnel progetto italo-te-
descoperlaprogetiazione delcom-
puter dasupercalcolo, cluster dedi-
catoalla fisica delle particelle sub-
atomiche,

Alla porta del quartier generale
di Amaro bussano multinazionali
del calibro di Boeing, Finmeccani-
ca, Lockeed, Siemens e non vi é da
mrfg;si,dunquc, seil 65% deirica-
videriva dall"export. Nel 2000 Eu-
rotech dichiarava un fatturato di 4
milioni, lo scorso anno il giro d*af-
fari & salito a 14,8 milioni e alla fi-

ne del 2004 dovrebbe essere rag-
giunta la sogliadei 24-25 milioni di
eurn, con un risultato ativo
(Ebit) attorne all'8-10% (dopo
avere spesato investimenti di ricer-
ca e sviluppo che pesano il 20-30%
dei rica-uig, .
“Stiamo crescendo sia per acqui-
sizioni sia per sviluppo interno —
dice Roberio Siagri, presidente di
Eurotech —ma vorremmo realizza-
re operazioni anche pit importanti
¢ quindi abbiamo bisogno di ulte-
riori ﬂsors:Mu udinese
mette sulla s meta del 2005
I'ohiettive dellaquotazione in Bor-
sa, da realizzare per via di aumento
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di capitale: * Stiamo valutando se
proporcial Nasdag—osserva Siagri
~doveprobabilmente la capacitadi
analisi del nostro campo dazione e
delle nostre performances potreb-
be essere pit puntuale”. Mon & che
nel frattempo i processi di espan-
sione siano congelati. Tant'é che
Siagri sta trattando una nuova ac-
guisizione che apporterebbe ncavi
per circa 15 milioni di euro.
Attendendo laBorsa, intanto Eu-
rotech fa capo al pool di mana-
er/ricercatori guidati da Siagri
?54%}, accom ti dalla finan-
ziaria regionale Friulia (10%), da
Meliorbanca (25%), da un gru;é!:u
di investitori privati locali (11%).
“Nessuno dinei vuol passare lama-
no, laBorsaserve soloarendere pil
rapida la nosira ascesa ¢ la nostra
capacitad di esserc attrattivi verso
piccole aziende del settore capaci
di apportare competenze e prodof-
ti integrabili a noi” conclude Sia-
Eri.



